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HubSpot日本法人の代表に元Googleの廣田 達樹が就任
日本企業にとって最適な製品とサービスを追求し、日本市場での事業拡大を目指す

　CRMプラットフォームを提供するHubSpot Japan株
式会社（日本法人所在地：東京都千代田区、代表：カ

ントリーマネージャー 廣田 達樹、以下 「HubSpot」）
は、HubSpotのカントリーマネージャーに廣田 達樹
（ひろた たつき）が就任し、日本法人の代表となった
ことをお知らせいたします。本就任により日本企業の

ニーズを一層確実に製品・サービスに反映する体制

を整え、日本市場における事業拡大を目指します。

　廣田 達樹はGoogle、VMware、ヒューレット・パッ
カードなどのテクノロジー業界で26年にわたって直販
営業、代理店とのパートナーシップ営業、事業開発等

の幅広い経験を積んでいます。さらにグローバル企

業でのマネジメント経験も豊富で、Google在籍時に
は日本、韓国、東南アジア地域のビジネス開発コンサ

ルタントチームの責任者として、6,000社を超える企業
のデジタルトランスフォーメーションを支援しました。

　HubSpot Japanは2021年7月に日本法人設立5周
年を迎え、日本企業がデジタルテクノロジーを活用し

ながら優れた顧客体験を創出する過程を今後一段と

強力に支援するため、2025年までに従業員数を現在
の約4倍となる300名規模に増員する予定です。廣田

はHubSpot日本法人の代表として組織の拡大を牽引し、ユーザーやパートナーとの連携強化およ
び日本企業の多様化するニーズに合わせた製品・サービスの提供を通じてHubSpot Japanの事業
拡大を目指します。

■ 廣田 達樹のプロフィール
テクノロジー企業で26年間にわたり幅広い事業規模の顧客を対象とした営業、パートナー営業、事
業開発の経験を持つ。Googleでは日本、韓国、東南アジア市場のビジネス開発コンサルタントチー
ムを統括し、6,000社以上に及ぶ企業のデジタルトランスフォーメーションを支援。また同社のアジア
太平洋地域における新規顧客獲得プログラムの構築を担当し、営業オペレーションの効率化に貢

献した。Google入社以前はVMware、HP、Dellなどの大手テクノロジー企業において営業、戦略、
オペレーション部門のリーダーとして、eコマース、インサイドセールス、新規事業提携や新規営業組
織の立ち上げに従事。2021年9月よりHubSpot Japanのカントリーマネージャーを務める。

■ HubSpot Japan株式会社 カントリーマネージャーに就任する廣田 達樹のコメント
「HubSpotは『インバウンド』という考え方の実践ツールとしてCRMプラットフォームを開発・提供して
いる点で独自性を持つ企業です。『相手から価値を受け取る前にこちらから価値を提供することで

顧客との信頼関係を築く』というインバウンドの考え方は、2020年以降の変化に日々適応し続けて
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いる日本企業の皆さまにも有益な示唆をもたらすものと確信しています。HubSpot日本法人設立以
前から日本の販売パートナーの皆さまが築いてこられたHubSpot製品への信頼とインバウンドの思
想への共感、そしてHubSpot Japanが設立からの5年間で築いてきた事業基盤を元に、日本法人の
代表としてHubSpot Japanがますます強固に日本の皆さまとつながり、皆さまの成長を支援してい
けるよう尽力してまいります」

■ 米HubSpot CEO ヤミニ・ランガンのコメント
「このたび日本のテクノロジー業界で豊富な経験を持ち、様々な組織の事業拡大期においてリー

ダーシップを発揮してきた廣田をHubSpot日本法人の代表として迎えられることを大変嬉しく思いま
す。私自身、これまでのキャリアにおいて日本を含む様々な市場での事業に関わってきた経験か

ら、各市場の商習慣や企業のニーズを真に理解し、それぞれの市場にとって最適な形で製品や

サービスを届けることの重要性を確信しています。廣田の参画により、HubSpot Japanがユーザー
やパートナーの皆さまとの連携を一層強くし、日本市場への貢献を加速していくことを期待していま

す」

【HubSpot Japan株式会社について】
HubSpotは、「使いやすさ」と「高度な機能」を両立させた製品とサービスで企業の成長を支援するク
ラウド型のCRM（顧客関係管理）プラットフォームを提供しています。HubSpotのCRMプラットフォー
ムにはマーケティング、営業、カスタマーサービス、オペレーション、ウェブサイト管理などの製品が

含まれており、顧客を惹きつけ、信頼関係を築き、顧客満足度を高めることで自社も成長していく「イ

ンバウンド」の思想の実践を支援します。企業の各成長フェーズのニーズに合わせて柔軟に拡張す

ることが可能で、現在世界120カ国以上で約121,000社に導入されています。

【会社概要】

会社名　　HubSpot Japan株式会社
　　　（※日本語表記が必要な際は「ハブスポット・ジャパン株式会社」とご記載ください）

代表者　　廣田 達樹（カントリーマネージャー）
設立　　　2016 年 2 月
営業開始　2016 年 7 月
資本金　　500万円
所在地　　東京都千代田区大手町2-2-1 新大手町ビルヂング9F
事業内容　CRMプラットフォームの開発、販売、および関連サービスの提供
本社　　　HubSpot, Inc.（米国マサチューセッツ州ケンブリッジ）
　　　　　 ニューヨーク証券取引所上場（ティッカー：HUBS）
　　　　　 代表者　ヤミニ・ランガン（CEO）
従業員数　全世界 4,981名
企業サイト　　https://www.hubspot.jp/company-information

＜関連リンク＞

「HubSpot CRM」 　 　　https://www.hubspot.jp/products/crm
「Marketing Hub」 　　https://www.hubspot.jp/products/marketing
「Sales Hub」 　　https://www.hubspot.jp/products/sales
「Service Hub」　　https://www.hubspot.jp/products/service
「CMS Hub」 　　https://www.hubspot.jp/products/cms
「Operations Hub」 https://www.hubspot.jp/products/operations
「HubSpot 公式ブログ」 https://blog.hubspot.jp/
「HubSpot for Startups」 https://www.hubspot.jp/startups
「HubSpot 日本語コミュニティー」https://community.hubspot.jp
「HubSpot アカデミー」https://academy.hubspot.jp/
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【本件に関するお問い合わせ先】

HubSpot Japan株式会社　PR担当：土井
TEL：03-6899-2248　e-mail：pr-japan@hubspot.com
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